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Nans et Pimprenelle : l’épicerie ambulante
ancrée sur le local

« Je fais partie des premières victimes du confinement du Covid. J’ai en effet été licenciée de
mon entreprise dans l’événementiel. » Claire di-Meglio décide de se réinventer et de partir sur
un  projet  de  création  de  sa  propre  affaire  en  2022,  après  20  années  d’expérience
professionnelle en tant que cadre dans la logistique.

 « Au départ j’avais pour projet de créer un magasin traditionnel de produits locaux. J’ai toujours été
attachée à la consommation des produits du terroir. Je connaissais déjà quelques producteurs de la
région qui travaillent très bien et font de bons produits. Nous avons un département avec tout ce qu’il
faut pour manger. J’ai fait le tour des fermes pour trouver des œufs, des tomates ou d’autres produits. »
Pour être accompagnée, elle se tourne vers le Rile à Carpentras dont la mission est d’aider à la création
d’entreprise. Elle obtient également un prêt d’honneur auprès de la plateforme Initiative Ventoux d’une
valeur de 8 500€. Elle décroche une autre aide financière d’une structure à la création d’entreprise,
France active, en tant qu’entrepreneuse. Elle lance ainsi son affaire en mai 2022, en choisissant un
concept ambulant plutôt qu’un magasin fixe. Elle fait alors l’acquisition d’un véhicule utilitaire pour un
budget de 30 000 € qu’elle aménage pour lancer alors Nans et Pimprenelle, son épicerie ambulante.

« Mon entreprise participe à recréer une vie de village et du lien social. »

https://www.linkedin.com/in/claire-di-meglio-187a32117/
http://www.rile.fr/
https://www.initiative-ventoux.fr/
https://franceactive-paca.org/stories/lepicerie-qui-mobilise-son-local/
https://nansetpimprenelle.com/
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Claire di-Meglio, fondatrice de Nans et Pimprenelle

Choix de la gamme
Elle décide de déterminer la gamme proposée à sa clientèle sur des produits locaux exclusivement au
départ. Elle travaille ainsi des fruits et légumes, du vin mais aussi des produits transformés par des
entreprises du coin, comme les conserveries Guintrand à Carpentras, sans oublier des produits ménagers
écologiques.
« Mon idée de départ était de proposer du produit bon, pas forcément bio, et local. » Elle sélectionne
ainsi 250 produits dans son camion et consacre deux demi-journées par semaine à l’achat en direct chez
ses producteurs. « L’idée première était de faire du 100 % local. J’ai dû m’adapter à la demande de mes
clients qui m’ont demandé quelques produits nationaux. Il y a aussi des articles qui ne sont pas présents
dans Vaucluse, je peux ainsi m’approvisionner dans les départements environnants comment l’Ardèche. »

La gamme de produits proposés est large, avec pas moins de 250 produits. Crédit : DR
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Nans et Pimprenelle
L’entreprise correspond au nom donné au camion, Nans. Pimprenelle est le surnom donné à Claire di-
Meglio par ses collègues quand elle était cadre dans la logistique. La société baptisée ainsi sillonne neuf
villages dans un rayon de 30 kms autour de Carpentras, avec des haltes dans chacun de ces lieux, sur
autorisation municipale. Elle est également présente dans des lieux privés comme la résidence autonomie
pour personnes âgées Domitys à Carpentras. « Mon concept est 100% écologique. Le client ne dépense
pas d’essence pour aller au supermarché, avec des produits locaux qui n’ont pas voyagé. »

Une clientèle à fidéliser
L’entreprise  doit  encore développer son chiffre  d’affaires  pour asseoir  son modèle  économique.  La
clientèle est variée. Il y a certes des personnes âgées mais également tous les âges représentés. Il s’agit
d’une clientèle sensible à cette démarche écologique.
« Mon entreprise participe à recréer une vie de village et du lien social mais elle doit encore acquérir de
nouveaux clients pour être pérenne. Le travail que je réalise a du sens. Je crois fermement au projet »,
explique la cheffe d’entreprise.
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